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Fiir die Zukunft gebaut - Alta Fides als First Mover

Alta Fides ist ein Immobilienentwickler und setzt als deutscher First Mover auf junges Wohnen in Campusnéhe. Moder-
ne Appartments sollen moglichst bald bundesweit Studierenden und auch wissenschaftlichen Mitarbeitern zur Ver-
fugung stehen. Der private Investor hat dabei eine in Deutschland bis dato unberucksichtigte Assetklasse entdeckt.

UniversityJournal stellt das hochst interessante Konzept vor.

Mit dem Start der Vermarktung der ersten drei Pro-
jekte in Greifswald, Erlangen und Leipzig mit (iber
500 Wohneinheiten hat die Alta Fides AG die erste
Phase ihrer Expansion im Bereich studentisches
Wohnen erfolgreich abgeschlossen. Die Objekte,
die im April zum Sommersemester 2009 in den
Betrieb gehen, werden unter dem Namen YOUNIQ
vermarktet. YOUNIQ) steht fiir eine neue, zukunft-
strichtige Wohnform fiir Studenten und gleichsam
fir einen neuen Asset Type der Immobilienbran-
che, der konjunkturunabhingige, attraktive und
sichere Renditen fiir institutionelle Investoren und
Kapitalanleger verspricht. Insgesamt wird dic Alta
Fides AG in 2009 und 2010 unter anderem in Hei-
delberg und Karlsruhe sowie an weiteren Standor-
ten in Westdeutschland Projekte mit einem Investi-
tionsvolumen von tiber 200 Millionen Euro reali-
sieren. In den Folgejahren ab 2010 ist die Fertig-
stellung von 1.500 bis 2500 Wohneinheiten pro
Jahr geplant.

Rudolf Bartsch, Vorstand der Alta Fides, zu dem
Vorhaben: “Wir wollen den Studierenden Neues
bieten und dafiir haben wir ein ruhiges, autarkes

Wohnkonzept entwickelt. Das Konzept sicht beim
Appartment ein eigenes Bad und eine eigene
Kiche vor, dies ist voll mébliert und mit Internet-
anschluss ausgestattet. Wir haben schone Lifestyle-
bider umgesetzt und die Kiche auch modern
pestaltet. Daneben sind fir uns die Gemeinschaft
und gemeinschaftliche Riume in den Appartment-
pebduden wichtig, wie beispielsweise Learninglo-
unge oder TV-Lounge, damit der studentische
Communitycharakter auch bei uns umgesetat wird.

Und Investor Bartsch ruft Hochschulen und deren
Netzwerk sogar zur Kooperation auf: “Wir suchen
explizit in Universititsstandorten Grundstiicke und
Obijekte, die wir sanieren. Ein zweiter Fokus sind
Gebiude aus den siebziger Jahren in Universitits-
nihe, die vormals als Biros genutzt worden sind.
Die kénnen wir gut umfunktionieren und unserem
Konzept anpassen.” Rudolf Bartsch erklirt, wie sich
sein Unternehmen auf diese neue Anlageklasse
spezialisert hat: “Wir haben nach einer neuen Asset-
klasse gesucht und sind mit AltaFides auf das stu-
dentische Wohnen gestofien. Das ist ein Markt, der

Maodern ausgestattet: die Appartments

die letzten zehn bis fiinfzehn Jahre kaum beachtet
worden ist — abgesehen vom Studentenwerk oder
lokalen Anbietern. Man sieht es ja spitestens beim
Semesterstart, wenn Studierende hinderingend
nach Wohnungen schauen. Wir wollen fir die Ziel-
eruppe ein attraktives Angebot schaffen. Wir haben
als Anlagestrategie ein langfristiges Investment vor-
pseschen und da ist die konstante Nachfrage der
wichtige Punkt. Diese Nachfrage ist stets gegeben,
weil Bildung sowie Studium mit das Wichtigste
sind, was wir in Deutschland haben.”



